1. A sociologia econémica pode ser defi-
nida como a anélise socioldégica das rela-
¢Oes entre economia e sociedade, caracte-
rizando-se por uma abertura mais ampla
do que a economia ortodoxa em trés regis-
tros basicos: abordagem da agao econémi-
ca, concepgdo do agente, relacdo com a
sociedade (Smelser; Swedberg, 1994).
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Primeiramente, a Sociologia Econs-
mica levanta a questdao da variedade de
acbes mobilizadas na atividade econdmi.
ca partindo do pressuposto de que ela nio
é estruturada unicamente por comporta-
mentos atinentes a racionalidade instry-
mental. Em segundo lugar, no que diz
respeito ao conceito de agente, enquanto
a Economia ortodoxa parte do individuo,
a Sociologia Econdmica parte dos grupos,
dos “agentes em interacao” ou dos "agen-
tes em sociedade”. Em terceiro lugar, o ra-
clocinio em termos de eficiéncia é substi-
tuido por uma abordagem que repousa na
nogao de legitimidade. Em suma, nao se
trata mais de apenas questionar as conse-
quéncias sociais das realidades econémi-
cas, como ocorre com a Sociologia do Tra-
balho, mas de considerar que as relacoes
econdmicas resultam de uma construcéao
social a ser explicitada.

2. No séc. XIX, a Sociologia Econdmi-
ca, de acordo com o termo utilizado, por
exemplo, por Durkheim e Weber, emerge
distinguindo-se do paradigma neocldssi-
o, no qual as preferéncias do individuo e
os meios de que dispde sdo considerados
como dados e seus comportamentos se
devem a uma acdo individual interessa-
da. Sem negar a racionalidade utilitaria,
trata-se de englob4-la em uma acepcao da
Economia que néao se reduza a isso, afir-
mando que a atividade econdémica pode
ser estudada como uma atividade social.

A perspectiva prépria & Sociologia
Econdmica consiste em associar ao com-
portamento interessado outras formas de
comportamentos econdémicos, qgue variam
conforme o contexto histérico. A forca da
Economia neocldssica deve-se a selecédo
de uma unica forma de acéo, aquela que
busca o maior ganho possivel, autorizan-



do, seqgundo Walras, um rigor particular
do raciocinio gracas ao acrédscimo da for-
malizagao matematica. Além do interesse,
outras finalidades humanas podem existir
e explicar fendmenos econdmicos, estejam
essas finalidades ligadas a motivacdes re-
ligiosas ou & busca de reconhecimento, de
status e de poder. Assim, a busca de for-
¢a nem sempre se atém aos limites de um
interesse bem delimitado. Outrossim, os
principios axiolégicos podem ser apreen-
didos mais como orientacées que influen-
ciam a agdo econdmica do que como en-
traves a expressdo de uma racionalidade
maximizadora. Ao invés de prejudicar a
agdo econdmica, esses principios podem
orientd-la. Em outras palavras, embora o
individualismo metodolégico nao seja lo-
gicamente incompativel com uma aborda-
gem sociolégica, conforme indica a obra
de Weber, as acdes individuais sdo nela
consideradas como agdes sociais que le-
vam em conta o comportamento de outros
individuos, sendo, consequentemente,
orientadas por eles em seu desenrolar. Os
individuos ndo sdo independentes; pelo
contrario, influenciam-se mutuamente, in-
clusive na formacéo de suas preferéncias.

Outra divergéncia entre Economia neo-
classica e Sociologia Econdémica concer-
ne a abordagem das regras. Para Mauss,
a Sociologia é a ciéncia das instituicoes
entendidas segundo o significado de fato
social durkheimiano, isto é, de "maneiras
de agir, de pensar e de sentir, externas aos
individuos e dotadas de um poder de co-
ercao"” (Durkheim, 1895: 5 apud Steiner,
1999: 11). Assim definidas, as institui¢des
temetem tanto a obrigagdes sociais com-
partilhadas como a regras baseadas em
sangoes politicas, que definem um &mbi-
to para-a acao. Na perspectiva de Mauss,
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préoxima do institucionalismo americano
de Veblen, existe uma “interacdo entre a
Instituicao e o comportamento dos agen-
tes: estes s&o forcados por aquela, mas
levam & sua evolucdo" (Steiner, 1999:
12). Diferentemente, para 0s econornis-
tas neocldssicos, a troca de bens é a for-
ma de relacdo que influencia a conduta
econémica. Mesmo quando examinam a
razdo de ser das institui¢des, permanece o
contraste com a Sociologia, que analisa os
processos econdémicos em interagdo com
a sociedade, integrando pardmetros ins-
titucionais e culturais. As diferencas no
estudo do contexto societal sdo acompa-
nhadas de diferencas de objeto e de mé-
todo: a Economia concentra-se na produ-
¢ao de hipéteses ou de teorias de alcance
prospectivo, com “um entusiasmo acritico
pela formulacdo matematica”, segundo o
julgamento acerbo de W. Leontieff sobre
sua profissdo. Ja a Sociologia interessa-se
mais pela descricio de fendmenos con-
cretos e por abordagens compreensivas.
Para os tedricos fundadores, a Sociologia
Econdmica representava, portanto, uma
reagdo em varios niveis a difusao da Eco-
nomia neocldssica.

3. Nos anos 1970, o problema do estatu-
to das Ciéncias Econdmicas em relacao as
outras Ciéncias Sociais passa a apresen-
tar-se com uma nova acuidade. Propde-
se uma ampliacdo da andlise econdmica
a um grande numero de fenémenos nao
econdmicos, por meio da teoria da escolha
racional, que se implanta na Sociologia e
nas Ciéncias Politicas. E nesse periodo
que se retoma uma Sociologia Econdmi-
ca que contesta o “economicismo” ou o
"imperialismo econdémico”, representado
pela propensdo a generalizacdo do ra-
ciocinio utilitdrio a todas as dimensdes
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da vida social. A formacdo da Society for
Advancement of Socio-Economics {SASE),
em 1989, com numerosas secdes nacio-
nais, a organizacdo de conferéncias anu-
ais, a publicacdo de vérias antologias e
o fortalecimento dessa problemaética nas
associagdes internacionais de Sociologia
sdo indicios da constituicdo de uma cor-
rente de pesquisa que se reconhece como
“nova sociologia econdémica”. Esta d&
continuidade as preocupagdes expressas
no nascimento da Sociologia Econdmica.
A critica incide novamente sobre a redu-
cdo das motivagdes humanas ao célculo
utilitdrio. Etzioni (1988) argumenta, as-
sim, por um reconhecimento da bidimen-
sionalidade dos sujeitos humanos entre
razdao instrumental e lei moral.

Parte significativa da nova Sociologia
Econbémica dedica-se a explicar socio-
logicamente a formagdo das grandezas
comerciais, tais como os mercados fi-
nanceiros ou os mercados do trabalho, e
a levar em conta as institui¢des, como as
empresas, por exemplo, enquadrando os
comportamentos comerciais. "A sociologia
econdmica do mercado oferece a vanta-
gem de reunir alguns dos trabalhos mais

poderosos e mais inovadores” (Steiner,

1999: 6), mas tal constatacdo ndo poderia
levar a conclusédo de que a nova Sociolo-
gia Econbmica limita-se a uma sociologia
dos mercados, pois isso equivaleria a na-
turalizar o mercado. A originalidade de
varios componentes da Sociologia Econd-
mica contempordnea consiste justamente
no questionamento dessa concepcéo, se-
gundo a qual o mercado domina a socie-
dade e impde-lhe sua lei.

A esse respeito, um conceito é central:
0 de encastramento (embeddedness), uti-
lizado por Granovetter (1985) e Polanyi
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(1980), que constituem duas referénciag
sobre o assunto. Quando Granovetter fala
de encastramento social trata-se, para
ele, de insistir nas relacoes de confianga
entre pessoas para esclarecer a natureza
de certas estratégias empresariais. As eg.
colhas de investimento guiadas por umg
logica de rentabilizacdo do capital sdo tig
abertas que existem casos nos quais as
decisdes das empresas s6 podem ser com-
preendidas pela mediacdo de redes pes-
soals, que explicam, em parte, a opgéo fi-
nalmente escolhida; isso ndo impede que
essa opcao, mesmo passando pelo prisma
de redes sociais, situe-se no ambito da
economia de mercado. A proposta de Po-
lanyi é outra. Para ele, o encastramento
traduz a inscricdo das acbes econdémicas
em um ambito institucional. Na democra-
cia moderna, assim como nas sociedades
tradicionais, com suas articulacdes parti-
culares, varios papéis econdmicos podem
ser distinguidos.

O polo dominante é evidentemente o
da economia mercantil, que corresponde
a economia cuja distribuicdo de bens e
servigos é confiada ao mercado. O mer-
cado possibilita um encontro entre oferta
e procura de bens e servigos para fins de
troca por meio da fixacdo de precos. A re-
lagdo entre aquele que oferece e aquele
que procura estabelece-se sobre uma base
contratual a partir de um célculo de inte-
resse que auforiza uma autonomizacéo
em relacdo as outras relacoes sociais. O
que se pode entdo ressaltar, inspirando-
se em Polanyi, é a existéncia de uma ten-
déncia de desencastramento do mercado,
propria a Modernidade. Porém, tal ten-
déncia é obstada por relacdes recorrentes
da sociedade que tém por objetivo "socia-
lizar" o mercado, isto é, inscrevé-lo em um



conjunto de regras elaboradas a partir de
um processo de deliberacdo politica. Em
cutras palavras, a tensao entre desencas-
tramento e encastramento pode ser con-
siderada como constitutiva da economia
mercantil moderna. Historicamente, um
conjunto de mercados regulados foi subs-
tituido, no séc. XIX, por uma pressdo para
o estabelecimento de um mercado autor-
regulador que engendrou, ele préprio, a
criacdo de instituicdes reguladoras. En-
{retanto, elas sao contestadas, por sua vez,
por impulsos de desregulacdo que apelam
ao alinhamento desses mercados diversos
a um mercado concorrencial perfeito.

A limitac@o do mercado néo se exprime
somente por seu enquadramento insti-
tucional. O outro polo é tao constitutivo
da modernidade democrdtica quanto da
economia mercantil, aquele da economia
n@o-mercantil, que corresponde a econo-
mia cuja distribuicdo de bens e servicos é
confiada a redistribuicdo. A redistribuicao
¢ o principio segundo o qual a producéo
¢ atribuida a uma autoridade central que
tem aresponsabilidade de reparti-la, o que
supde um procedimento de definicdo das
regras das contribuicdes e de sua aloca-
¢do. Um principio econdmico diferente do
mercado, a redistribuicado, foi entdo mobi-
lizado por meio da acao publica para dar
nascimento ao Estado social, que confere
aos cidadaos direitos individuais. Gragas
a esses direitos, os cidadaos beneficiam-
se de um seguro que cobre os riscos so-
Clais ou de uma assisténcia que constitui
um altimo recurso para os mais desfavo-
recidos. O servico publico pode ser assim
deflinido, no que concerne aos principios,
bor uma prestacdo de bens ou servigos
{fue encerra uma dimensédo de redistri-
bui¢do cujas regras sdo estabelecidas por
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uma autoridacde publica submetida ao
controle democratico. O quadro analitico
de Polanyi ndo implica uma negacao da
inscrigdo de relacdOes mercantis em redes
de relagbes; entretanto, o encastramento
sobre o qual o autor insiste emana dos li-
mites impostos a légica do mercado pela
comunidade dos cidadaos. Esse encastra-
mento politico expressa-se, entre outros,
por direitos sociais e por meio das disposi-
¢oes legislativas e requlamentares ligadas
a diversas formas de redistribuicéao.

Além disso, a monetarizacdo inerente
aos poOlos mercantil e ndo-mercantil néo
deve deixar esquecer a economia ndo-
monetdria, que corresponde a econo-
mia cuja distribuicdo de bens e servigos
efetua-se prioritariamente no &mbito de
trocas de reciprocidade. A reciprocidade
caracteriza a relagdo entre grupos ou pes-
soas gragas a prestacoes que s6 adquirem
sentido na vontade de manifestar e de re-
forcar um lago social entre os participan-
tes ativos. O ciclo da reciprocidade opoe-
se a troca mercantil por ser indissocidvel
das relacdes humanas, que colocam em
jogo desejos de reconheciniento e de po-
der, e distingue-se da troca redistributiva
por néo ser imposto por um poder central.
A especificidade da reciprocidade nas so-
ciedades modernas reside no fato de que
ela ultrapassa o registro do instrumental e
do estratégico, situando-se mais em uma
perspectiva de compreensao mutua que

nao reduz outrem a um meio.

4, Outra'singularidade da Sociologia
Econbmica é interessar-se pelas dimen-
soes ndo-monetdrias da economia. A
economia domeéstica continua a modelar
em parte as outras {racoes da economia.
Nesse sentido, as pescuisas sobre as re-
lagbes sociais de género mostram como
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as desigualdades nas familias sdo indis-
socidveis dos modos de funcionamento
dos Estados-providéncia (Lewis, 1992) e
repercutem nas diferencas entre os géne-
ros no seio do salariado. Para além dessa
economia que delimita a esfera privada
constituem-se formas de economia néo-
monetaria que se estabelecem no espaco
publico por meio, por exemplo, da econo-
mia popular.

Encontrando um eco nessas explora-
¢Oes, a abordagem do Movimento Antiu-
tilitarista nas Ciéncias Sociais (MAUSS)
ambiciona opor-se a um utilitarismo ge-
neralizado, que explicaria a totalidade
das agbes humanas pela busca de um
interesse individual. Sem cair no outro
extremo, que privilegiaria a gratuidade,
trata-se de pensar “certa originalidade
da obrigagdo de dar, receber e retribuir”
(Caillé, 2005), que ndo é reservada as so-
ciedades arcaicas e estende-se as socie-
dades contempordneas. A esse respeito,
a abordagem da economia solidéria evi-
dencia a hibridacdo dos recursos (mer-
cantil, ndo-mercantil e ndo-monetaria) a
servigo de projetos de democratizacdo da
economia, fundados em compromissos ci-
daddos. Sua atualidade deve-se a multi-
plicidade das praticas que se situam em
tal perspectiva no Sul, abordadas a partir
de um método compreensivo articulado a
comparagdes internacionais (De Franca
Filho; Laville, 2004; Singer, 2002; Laville
et al., 2005).

A economia de mercado estd em con-
corddncia com o movimento de emanci-
pacdo individual e de progresso do nivel
de vida e apresenta uma forca de atracao,
pela simplicidade dos modos e regula-
a0 que a caracterizam, o que lhe per-
mite conquistar um lugar cada vez mais
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preponderante. Isso posto, os dois polos,
secundarios ou suplementares na organi-
zac¢dao social que conhecemos, devem ser
integrados a reflexdc para se analisarem
a sociedade e seus modos de regulacao.
As relagbes entre economia e sociedade
podem entdo ser abordadas em uma pers-
pectiva de economia plural, ou seja, de
uma economia que tem o mercado como
um de seus componentes. Essa problemé-
tica de economia plural retine inumeros
pesquisadores na Europa (p. ex., Rous-
tang et al., 1996; OCDE, 1996). A coope-
racdo entre pesquisadores americanos e
europeus permitiu o estabelecimento de
um panorama, tanto teérico quanto préa-
tico, das diversas facetas da "outra econo-
mia" (Laville; Cattani, 2005).

5. E inegével a variedade das aborda-
gens em Sociologia Econémica. Como in-
dicamos anteriormente, ela vai do papel
das redes sociais nos mercados as anali-
ses da outra economia. No entanto, essa
variedade nao deve impedir uma unidade
na diversidade, que inclui a busca de con-
vergéncia com as economias heterodo-
xas. Houve muitos apelos nessa direcéo,
por exemplo, a plataforma minima para a
Socioeconomia da Society for the Advan-
cement of Socio-economics, publicada na
revista Esprif, em 2001. Dando continui-
dade a esse manifesto, J. Généreux (2006:
160-168) postula duas aspiragéeé ontogé-
nicas indissocidveis ("ser si mesmo, por e
para si”, “ser com, por e para o outro”),
posicdo epistemoldgica que contrasta
com o individualismo metodolégico que
ele chama de socialismo metodolégico.
A mesma busca de unido, defendida pelo
movimento universitdrio pela "economia
pos-autista” (Peacon), é atestada pela
assinatura de um quase-manifesto "por



uma economia politica institucionalista’.
Nele, os representantes de diferentes es-
colas tornam publico um acordo em tor-
ro de principios tedricos, teses e resulta-
dos, bem como de propostas normativas
(Otra economic). Trata-se de “esclarecer,
explicitar e registrar as principais linhas
de convergéncia entre as diferentes abor-
dagens nao-padrdo da economia, sem su-
bestimar os problemas tedricos e concei-
tuais subsistentes",

Portanto, encontra-se em fase de defi-
nicdo uma ontologia das Ciéncias Eco-
nbmicas e Sociais. Ela se distingue da
visdo atomista promovida pela Ciéncia
Econdmica, que situa 'os individuos
como atomos” e que visa a andlise de um
sistema social através do estudo do com-
portamento de tais "autOmatos" sofisti-
cados, mas "programados"” (Arnsperger;
Lawson, 2007). O desafio da Sociologia
Econbémica deve-se & rejeicdo dessa te-
oria da escolha racional, que pretende
agora estender suas hipéteses a todos os
campos da vida social. E no momento em
que se manifesta esse “imperialismo eco-
némico"” (Gautié, 2004) que a Sociologia
Econbémica afirma-se institucionalmen-
te. Nesse contexto, as tensdes sé podem
acentuar-se. Sentindo-se contestada tan-
to na universidade quanto na sociedade
civil, a abordagem dominante atribui-se
0 monopolio da cientificidade, definida
como a producdao de modelos formais e
dedutivos, portanto, formuldveis mate-
maticamente. Diante dessa tentativa de
exclusdo ou de invalidacdo das outras
Op¢des epistemolodgicas, a capacidade da
Sociologia Econdmica para se unir sem
hegar sua diversidade é decisiva para o
tuturo pluralismo do ensino e da pesquisa
sobre os fendmenos econdmicos.
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